Jos Theuns en Jaap Willems van techno start-up ATEPS:

‘Opslagsystemen gaan een gigamarkt vormen’

‘Met opslagsystemen kun je energie van een kostenpost tot een winstpost maken. Aan het
woord zijn Jaap Willems en Jos Theuns van de techno start-up ATEPS. Het Helmondse bedrijf
legt zich toe op het vermarkten van slimme energieopslagsystemen. In september beleeft
het jonge bedijf een belangrijke mijlpaal als in Oost-Nederland het eerste grote project
wordt opgeleverd met het door ATEPS ontwikkelde opslagsysteem.

Wil je in Europa nu al geld kunnen verdienen aan de
ingebruikname van een opslagsysteem, dan ben je als
eindgebruiker volgens Willems en Theuns genoodzaakt
om ‘slimmigheidjes’ aan het systeem toe te voegen. ‘Want
in het Caribisch gebied of in Afrika waar traditionele
brandstoffen duur zijn is de business case betrekkelijk
eenvoudig, maar in Europa is het nu eenmaal een ander
verhaal; stelt Theuns. ‘Met ons business model en bijbe-
horende producten wordt een opslagsysteem ook zonder
subsidie interessant.

Zonneparken
ATEPS richt zich op de zakelijke markt, want de consu-
mentenmarkt is voor opslagsystemen volgens Willems

vooralsnog afwezig door de salderingsregeling voor
zonnepanelen. De salderingsregeling, het verrekenen
tegen hetzelfde tarief van opgewekte zonnestroom met
de afgenomen stroom van het energiebedrijf, zal in 2017
geévalueerd worden door minister Kamp. Vast staat dat
het recht op salderen tenminste tot het jaar 2020 overeind
blijft en vanaf het jaar 2020 denkt minister Kamp aan

een ‘nette overgangsregeling’ van twee jaar. ‘Grotere
commerciéle zonneparken mogen dus niet salderen en wij
focussen ons dan ook op deze markt, De ondergrens ligt
voor ons bij systemen van 100 kilowattpiek (red. grofweg
500 zonnepanelen). Vanaf die omvang is het interessant
om een opslagsysteem te plaatsen.

In september levert ATEPS in Qost-Nederland haar eerste
grote project op. ‘Het gaat om een systeem met een
opslagcapaciteit van 300 kilowattuur en een vermogen van
350 kilowatt;, duidt Willems. ‘Het systeem wordt geplaatst
in een 20-voets container. Overigens is de maximumca-
paciteit van een dergelijke container 600 kilowattuur.

‘En voor het einde van het kalenderjaar willen wij nog

een aantal systemen in opdracht krijgen; stelt Theuns.

‘In het eerste jaar willen wij een aantal megawatt in de
Nederlandse markt wegzetten om vervolgens interna-
tionaal de stap te kunnen zetten naar enkele tientallen
megawatts. Ons opslagsysteem is het best te vergelijken
met een bouwsteen van lego. Het zijn selfsupporting en
modulaire modules die je aan elkaar kunt koppelen. Ze zijn
overigens uitgerust met Europese omvormers, technologie
made in Holland.

Spotmarkt

Met haar technologie gaat ATEPS zich volgens Theuns
toeleggen op de Noordwest-Europese markt. ‘Je kunt na-
tuurlijk de halve wereld afreizen, maar je wilt de techniek
en het business model in eerste instantie graag dicht bij huis
illustreren. Onze primaire focus ligt in deze eerste periode op

de Nederlandse markt! De Amsterdam Power Exchange (APX)
speelt een belangrijke rol in het business model van de klanten
van ATEPS. Op deze dagmarkt voor stroom, beter bekend als de
spotmarkt, wordt elektriciteit gekocht en verkocht. Nu er bo-
vendien steeds meer duurzame elektriciteit wordt opgewekt,
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ATEPS in het kort

ATEPS biedt de volgende producten aan:

+ Energieopslagsystemen: de primaire focus van
ATEPS ligt op energieopslag in combinatie met
lokale opwekking (>100 kilowattpiek), energie-
opslag in combinatie met Jaadinfrastructuur en
industriéle peak shaving. Het bedrijf levert echter
ook kleinschalige energieops/l,agsystemen van 5 tot
10 kilowattpiek voor huishoudens.

« Waterstofgenerator: ATEPS heeft in samenwer-
king met een aantal partners een hoogrendement
waterstofgenerator ontwikkeld. Het bedrijf
mengt het geproduceerde waterstofgas bij een
warmtekoudeopslag-systeem ter vermindering van
het brandstofverbruik en schadelijke emissies.

ATEPS wordt geleid door de twee oprichters Jos
Theuns en Jaap Willems en zij worden ondersteund
door Jaap Langius. Theuns kent een geschiedenis in
batterijtechnologie in Azié en Europa. Willems kent
een geschiedenis bij Royal HaskoningDHV en is de
laatste jaren onder meer bekend van elektrische
autodeelprojecten in s-Hertogenbosch en smart
gridprojecten op de High Tech Campus Eindhoven.
Langius is jaren werkzaam geweest in de internatio-
nale kleinschalige hernieuwbare energiesector.
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in de vorm van wind- en zonne-energie, is de energieproductie
niet op elk moment van de dag gelijk aan de energieconsump-
tie. Zo ontstaat de onbalansmarkt. ‘Gedurende elk kwartier van
de dag wordt er door energieproducenten geboden om een
situatie van energieoverschot of energietekort te balanceren;
duidt Willems. Zo is het op deze markten mogelijk dat bij

een tekort elektriciteit tegen zeer aantrekkelijke prijzen (fees:
negatieve) kan worden verkocht. Om die reden is het zeer
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interessant om zonnestroom tijdelijk op te slaan en vervolgens
tegen een zo hoog mogelijke prijs te verkopen!

Onbalansmarkt

Theuns: 'Voor de APX en onbalansmarkt moet je verduveld
goed weten hoeveel stroom er in de batterij zit. Ons sy-
steem beschikt daarom over een uiterst nauwkeurige “state
of charge” van meer dan 99 procent.'Voor haar batterijpak-

ketten werkt ATEPS samen met een Chinees conglomeraat
van bedrijven dat een omzet van 9 miljard dollar kent,

‘Om die reden kunnen wij ook zeggen dat wij nog een
aantal nieuwe varianten van onze producten in de pijplijn
hebben zitten, Bovendien kunnen wij snel schakelen als
opslagsystemen ook voor de residentiéle markt interessant
worden, want één ding is zeker: opslagsystemen vormen
over enkele jaren een gigamarkt.




